
10月18日
自家消費導入事例勉強会

～鈴木電設株式会社の場合～



最も強い者が生き残るのではなく、
最も賢い者が生き延びるのでもない。
唯一生き残ることが出来るのは、
変化できる者である。
（ダーウィン）



こんな会社です！！

鈴木電設株式会社

太陽光発電に係わって16年工事実績は皆様に支えられて8000件を超えました。これからも頑張ります！！！



売電は・・・



売るよりも買わない時代へ

• 2018年
• 保育園（10Kw）3か所

• 興農園様（高圧受電太陽光発電60ｋｗ・蓄電池３相15Kwh・単相11.2Kwh）

• 2019年
• 保育園（50ｋｗ）1か所

• 不動産会社（11ｋｗ）

• コインランドリー（10ｋｗ）2か所

• 工場（400ｋｗ）

• 工場（30ｋｗ）

• 予定10か所以上。。。



購入電力を知る

スマートビジネスプラン 電力（動力）

再エネ賦課金（2.95円）26.01円 19.22円

電灯契約 動力契約



自家消費提案がメリットが大きい

ちなみに高圧受電の場合は？

2.95円 15.47円

それでもFITが安い…



基本料金は考えておりません。

例えば・・・

６６００Ｖ高圧案件
基本料金 2046円／ｋｗ １８０ｋｗ契約 368280円（基本料金）
太陽光発電システム ７０ｋｗ搭載
デマンドが２０ｋｗ削減すると・・・

2046円×２０ｋｗ＝40920円／月＝年間49万の基本料金の削減



販売店メリット！

• ライバルが少ない。訪販が立ち入らない。
• 販売単価が高い。安売りしなくていい。
• メンテナンス契約を同時に契約。玉ビジネス。
• メリットが大きい。
• 経産省を待たない。即工事。即回収。
• 負担金が少ない。
• アフタービジネス。



注意点！！

•導入容量の決定。

•停電工事。（高圧案件の場合特に注意）

•モニター（計測装置）の決定。

•抑制機器の決定。

•非常用電源の有無。求めている事。

＊メンテナンス契約をPCS1台800円（仮）に必ず同時契約！！しくじりました！！



売る時代から買わない（自給自足）の時代へ

売る時代から買わない（自給自足）時代へ


